GrOWthKIt growthkit.tools * Pilot-Einladung

Montags ist lhre Strategie klar -
Freitags im Tool-Chaos versunken.

GrowthKit sorgt dafiir, dass Zielkunden, Positionierung und wichtige Entschei-
dungen in ChatGPT, CRM und lhren bestehenden Tools jederzeit verfiigbar sind -
damit Management, Marketing und Sales mit derselben Grundlage arbeiten.

Das Problem
Management, Marketing und Sales erklaren dieselbe

Kl ist im Alltag angekommen. Doch jeder Zielkunden-Definition, Positionierung und Deal-
neue Chat beginnt ohne Wissen uber lhr Historie immer wieder neu - liber Tools hinweg.

Unternehmen, lhre Kunden und lhre Ent- . " : : o
Die Folge: unnotige Abstimmung, widerspruchliche

scheidungen. Botschaften und langsamere Entscheidungen.

Heute Mit GrowthKit

Ihr Team erklart Strategie, Kundenbild und Alle Tools arbeiten automatisch mit lhrer
Entscheidungen immer wieder neu. aktuellen Strategie.

Funktioniert mit ihrem

Ein gemeinsamer Kontext - bestehenden Stack

direkt in den Tools, die Sie
bereits nutzen. Pipedrive - HubSpot - Salesforce - Twenty

GrowthKit erganzt Ihre bestehenden Systeme im
Hintergrund und liefert den passenden Kontext Apollo - Hunter - Dreamdata - Email
genau dann, wenn er bendétigt wird — kein zusatz-
liches Dashboard, kein neues System.
Claude - ChatGPT

Chrome Extension




GrOWthKIt Ablauf des Pilots ¢ Sicherheit & Compliance

So sieht der Test aus

Innerhalb von 1-2 Wochen erkennen
Sie messbar, was sich verbessert.

Kein Workshop, kein Implementierungsprojekt. Sie verbinden lhre bestehenden
Tools, laden Ihren aktuellen Kontext und nutzen GrowthKit in Ihren reguldaren Workflows.

'I Claude oder ChatGPT verbinden -
in wenigen Minuten Warum jetzt?

Kl wird taglich genutzt — doch ohne gemeinsamen
Wissensstand Uber alle Tools entstehen weiter
Doppelarbeit und widersprichliche Ergebnisse.

CRM verbinden - Pipedrive, HubSpot
2 P ! P GrowthKit 16st genau dieses Problem.

oder Salesforce.

3 Zielkunden, Positionierung und Sicher fur
zentrale Entscheidungen laden - o c
als Dokumente oder direkt im Chat. europaische Teams

e EU-gehostet

4 1-2 Wochen in reguldren Workflows o DSGVO-konform
nutzen - Sales, Marketing, Management.

o Daten gehdren Ihnen
e Kein Vendor Lock-in
5 Gemeinsam auswerten — was sich bei

Geschwindigkeit, Qualitat und Abstim- e Tool-Wechsel ohne Kontextverlust
mung verbessert hat. 30-Minuten-Call.

Starten Sie einen Pilot - ohne Implementierungsprojekt.

Mit Ihrem bestehenden Stack. Wir begleiten Sie beim Setup. E .E
ﬁ (4
Sie

Antworten Sie auf diese E-Mail oder schreiben Sie direkt:

team@growthkit.tools www.growthkit.tools




